Digital narvaro pé& dina exportmarknader

leder till fler affarer!

Webinar for B2B-féretag som vill vaxa internationellt

Manga B2B-féretag upplever idag att det har blivit svarare att hitta
nya kunder internationellt. Pandemin har satt stopp for manga satt
att traffa nya kunder, sdasom massor och personliga besok.
Inkopare forlitar sig i hogre grad pa att hitta nya leverantorer och
information om produkter och Iésningar digitalt.

Delta i vart webinar och lar dig mer om hur du kan starka din
internationella affar med hjalp av digital marknadsféring!

Du som deltar vill sannolikt fa nya internationella kunder, 6ka din
forsaljning utomlands och minska bortfallet av befintliga kunder. Du
arbetar formodligen med marknad/forsaljning eller med
affarsutveckling i ditt foretag.

Under webinariet far du battre forstaelse och insikt i;

1. Marknadsféring - vad ar malet?

2. Hur kan du omvandla anonyma besdkare till leads i dina kanaler?
3. Hur 6kar du antalet leads till faktiska affarer?

4. Hur kan du arbeta for att 6ka vardet pa dina affarer?

5. Fa koll pa vilka insatser som ger resultat!

Arrango6ren av webinariet ar Enterprise Europe Network och sker i
samarbete med Adgrabber.
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